Kompetencje społeczne

Moi drodzy kontynuujemy temat negocjacji w ramach kompetencji społecznych. Bardzo proszę abyście zapoznali się z informacjami znajdujących się na poniższych stronach a następnie wykonali zadanie, które znajduje się poniżej. Efekty swojej pracy prześlijcie w postaci zdjęcia wykonanej pracy na mojego Messengera do 24.04. Przypominam, że zadania będą oceniane a nie otrzymałam nadal od was poprzednich zadań. Proszę o jak najszybsze uzupełnie zaległości.

https://mtc.pl/style-negocjacji/
https://mfiles.pl/pl/index.php/Styl_negocjacji
https://taxcare.pl/porady/biznesowe/jakie-strategie-i-techniki-negocjacji-stosowac/
1. Krótko scharakteryzuj 3 style negocjowania (miękki, twardy i zasadniczy).

2. Podaj przykłady technik negocjowania i scharakteryzuj dwie z nich.

